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          				Erneut dürfen wir auf ein spannendes und erfolgreiches Jahr mit Salesforce zurückblicken, dem weltweiten Nr. 1 CRM. Salesforce hat uns im Rahmen der jährlichen Partner Reunion in Zürich und Dublin mit 3 weiteren Awards ausgezeichnet: Der Durchbruch als Spezialisten für Sales-, Marketing- und Experience Cloud sowie Tableau (Analytics) ist uns somit definitiv gelungen. Wir haben […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Werden KI-Tools im Lead Management Prozess eingesetzt? Mayoris hat sich auch an der 4. Ausgabe des Marketing Automation Report 2024 beteiligt. Diesmal liegt der Schwerpunkt auf Taktiken & Tools der KI-basierten Leadgenerierung. Knapp 400 Unternehmen haben den gesamten Fragebogen beantwortet und sich in einem Lead Automation Maturity Index mit den anderen Teilnehmern verglichen. Hier die […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Newsletter sind ein Schlüsselelement der Marketingstrategie vieler Unternehmen, doch ihre Sicherheit ist entscheidend für den Erfolg. Dieser Blogartikel vermittelt Ihnen, wie essenziell robuste Sicherheitsmassnahmen sind, um das Vertrauen der Abonnenten zu erhalten und die Zustellbarkeit zu gewährleisten. Wieso sind Sicherheitsgrundlagen für die Newsletter-Versände essentiell?In der Unternehmenskommunikation spielen Newsletter eine wichtige Rolle. Ihre Sicherheit trägt wesentlich […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Effizienter Arbeiten durch Anbindung des BuchhaltungssystemsVergessen Sie die manuelle Eingabe von Kundendaten in mehrere Systeme und verringern Sie mögliche Fehlerquellen. Mit der Anbindung des Buchhaltungssystems an die Salesforce Sales Cloud (CRM) haben Sie alle Kundendaten (vom Lead bis zur Rechnungstellung) in einem System. Salesforce & Bexio – Buchhaltung einfach automatisieren Salesforce ist eine der führenden CRM-Lösungen […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				SummaryIn Startups wird die Investition in ein modernes CRM-System häufig aufgeschoben. Doch warum gerade für sie eine CRM-Lösung interessant ist und welchen Mehrwehrt die Salesforce Sales Cloud für Startups bietet, erfahren Sie hier. Ausgangslage & ZielsetzungUnser Kunde Alivion, ein ETH-Spin-off, hat sich bereits früh mit der CRM-Thematik befasst. Die Produktion und der Verkauf von tragbaren […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Wir haben einen Best Retail Case Award in der Kategorie E-Commerce-Kampagne in der DACH-Region im Jahr 2023 gewonnen, mit unserer Technologie für interaktive E-Mails MAILIX. Das Projekt: Limitierte Stückzahlen exklusiv für Newsletter-Abonnenten & direkt in der E-Mail bestellen Der Kunde: Die Firma Paul Ullrich AG ist ein traditionelles Schweizer Familienunternehmen, das seit 1944 im Wein- […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Einblicke in die spannenden Ergebnisse von GMX, die den E-Mail-Verbrauch auf dem deutschsprachigen Schweizer Markt analysiert haben. Die Marktanteile der E-Mail-Anbieter verteilen sich auf: Mail Kommunikation im Kaufprozess, Behördenkommunikation, Ausbildung und private E-Mail sind die wichtigsten Anwendungsfälle. Bei den 14-19 Jährigen steigt die Relevanz der E-Mail am meisten. 41% der Newsletter-Empfänger haben bereits aus einem […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Die Ära der Third-Party-Cookies neigt sich dem Ende zu und die globale Pandemie hat die Regeln des digitalen Marketings drastisch verändert. Traditionelle CRM-Systeme stossen an ihre Grenzen, während eCommerce-Händler nach flexibleren und umfassenderen Lösungen suchen. In dieser sich wandelnden Landschaft rückt die Customer Data Platform (CDP) in den Vordergrund, die eine zielgerichtete und datengetriebene Kundenansprache […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Der vorliegende Artikel beschreibt die Gemeinsamkeiten und Unterschiede zwischen dem neuen Datenschutzgesetz in der Schweiz (ab September 2023) und der DSGVO der Europäischen Union (seit Mai 2018), bezieht sich dabei auch verwandte Gesetze wie das Gesetz über den unlauteren Wettbewerb (für E-Mail Opt-Ins) und das Fernmeldegesetz (für die Einwilligung zu Cookies; in der EU ePrivacy). […]

          			

          		                      
                                    
                    
                      
                     
                              			
          				Mayoris hat in enger Zusammenarbeit mit den ambitionierten Account Executives von Salesforce im vergangenen Geschäftsjahr insgesamt 17 neue Kunden für die Sales & Service Cloud gewinnen können. Hinzu kommen noch 4 Kunden, welche wir auf der Marketing Cloud über einen Health-Check weiterentwickelt haben. Idealerweise starten wir mit dem CRM, entwickeln gute Templates für die E-Mail […]
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            Geben Sie uns eine zweite Chance für den ersten Eindruck

						Unser Newsletter bleibt haften! Wir senden Ihnen gerne Tipps aus der CRM-Praxis, zu Personalisierungsstrategien, zu Marketing Automation, bis zu interaktiven E-Mails.            


Sie sind ganz nah dran:



            
              
            

          

          
            Kontakt

            Mayoris AG
Suurstoffi 16
6343 Rotkreuz


						 Mayoris AG
Schipfe 32
8001 Zürich



            +41 41 783 87 87
info@mayoris.com
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		Um Ihnen die bestmögliche Nutzung unserer Webseite zu gewährleisten, nutzen wir Cookies. Falls Sie deren Nutzung zustimmen, erleichtern Sie sich das Navigieren auf der Webseite und uns, zu verstehen, wie die Nutzer durch unser Angebot surfen. Sie können aber persönliche Präferenzen einstellen.
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					Die technische Ablage oder die Nutzung ist unabdingbar für den legitimen Zweck, einige spezifische Dienste, ausdrücklich vom Nutzer gewünscht, überhaupt erst zu ermöglichen; oder für den simplen Zweck, die Übermittlung der Kommunikation über diesen elektronischen Kanal überhaupt zu ermöglichen.
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					The technical storage or access that is used exclusively for anonymous statistical purposes. Without a subpoena, voluntary compliance on the part of your Internet Service Provider, or additional records from a third party, information stored or retrieved for this purpose alone cannot usually be used to identify you.
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